
10101010倍倍倍倍のののの利益利益利益利益をををを目指目指目指目指すすすす「「「「いけるいけるいけるいける通販通販通販通販」」」」セミナーセミナーセミナーセミナー

１４１４１４１４：：：：００００００００
第一部 お金の掛け方間違っていません？

その通販

１５１５１５１５：：：：３０３０３０３０１５１５１５１５：：：：４０４０４０４０
第二部 SaaS型通販システムEVGINのご紹介～SaaSにより無駄な投資を抑制し、本格的通販システムを短期導入～１６１６１６１６；；；；４０４０４０４０

講師 千趣会マーケティングサポート株式会社 代表取締役社長 中山悦二郎氏参入はしやすいがなかなか利益が出ない通販ビジネス。どこかやり方・見方を間違えているかもしれません。そこで、まず通販ビジネスのフレームワークと儲けの構造を確認し、その上で売りを創るのに欠かせない１１の運営ポイントを伝授します。
大手通販業者のノウハウを凝縮した本格通販システムが、SaaSによりコストを半額以下に抑えてすぐにでも利用可能になりましたサービス型のシステムで無駄な投資が抑制できます！自社導入型とはここが違う！？貴社にとってのメリットは！？皆様の疑問にお答え致します。講師 株式会社知識情報技術研究所 代表取締役社長 相澤政宏
休憩１５：３０～１５：４０

定員 抽選 :セミナー４０ 名/個別相談会3企業（抽選結果は、メールにてご連絡いたします）参加費 無料
申込方法：WEB WEB WEB WEB 登録もしくはFAXFAXFAXFAX

FAX申込の場合裏面にご記入の上 03030303----5703570357035703 ----7757775777577757に送信。
WEB申込の場合 http://evgin.jp/pro/semiお申込ﾌｫｰﾑに入力下さい。 詳しくは裏面をご確認下さい。

～収益化のための１１のポイント～

日時 ： 2010年７月29日（木）14：00～ （13:30開場）

場所 ： 千趣会東京本社会議室 JR大崎駅新東口より徒歩８分千趣会マーケティングサポート㈱ ㈱知識情報技術研究所

1979年 （株）千趣会入社。通販ビジネスのほとんどのセクションに在籍し、通販施策の企画・運営・分析・改善の業務に従事。2002年 千趣会法人事業部にて、長年の培ってきた経験や、中小企業診断士としての見識を活かし、数多くのコンサルや、セミナー講演で全国に赴く。2007年 通販専門のコンサルティング会社「千趣会マーケティングサポート株式会社」を設立。
千趣会マーケティングサポート株式会社 代表取締役 中山 悦二郎講師プロフィール

個別相談会（事前予約制）
１６；４０～

セミナースケジュールセミナースケジュールセミナースケジュールセミナースケジュール

～～～～大手通販業者大手通販業者大手通販業者大手通販業者ののののノウハウノウハウノウハウノウハウがががが凝縮凝縮凝縮凝縮したしたしたした本物本物本物本物のののの通販通販通販通販システムシステムシステムシステムををををSaaSSaaSSaaSSaaS利用利用利用利用しししし、、、、

自社顧客自社顧客自社顧客自社顧客データベースデータベースデータベースデータベースをををを基基基基にしたにしたにしたにした各種戦略各種戦略各種戦略各種戦略をををを実践実践実践実践するするするする自営通販自営通販自営通販自営通販はははは、、、、

今今今今までのまでのまでのまでの10101010倍利益倍利益倍利益倍利益がががが上上上上がるがるがるがる「「「「いけるいけるいけるいける通販通販通販通販」」」」へのへのへのへの近道近道近道近道ですですですです～～～～

通販通販通販通販経営経営経営経営者必見者必見者必見者必見



FAX 03-5703-7757セミナー事務局：株式会社知識情報技術研究所 営業部 山田
TEL:03-3735-8855 e-mail：evgin-support01@chishiki.co.jp

申込締切日申込締切日申込締切日申込締切日：：：：７７７７月月月月２２２２7777日日日日（（（（火火火火））））

77月月2929日セミナー日セミナー 参加申込書参加申込書

■■■■おおおお申申申申しししし込込込込みみみみ方法方法方法方法

◇◇◇◇下記本申込書下記本申込書下記本申込書下記本申込書にににに必要事項必要事項必要事項必要事項をごをごをごをご記入記入記入記入のののの上上上上、、、、FAXFAXFAXFAXにておにておにておにてお申込申込申込申込くださいくださいくださいください。。。。

◇◇◇◇ＷＥＢＷＥＢＷＥＢＷＥＢ登録登録登録登録サイトサイトサイトサイトへのおへのおへのおへのお申込申込申込申込 http://http://http://http://evgin.jpevgin.jpevgin.jpevgin.jp/pro/semi/pro/semi/pro/semi/pro/semi

□ご出席 □ご欠席（資料送付希望□）

メールアドレス

メールアドレス

□ 第一部 □ 第二部

□個別相談会（予約制）【相談内容 】

参加セミナー

ＦＡＸ番号電話番号

お役職名部署名

ご芳名

貴社名

□第一部 □第二部

□個別相談会（予約制）【相談内容 】

参加セミナー

ＦＡＸ番号電話番号

お役職名部署名

ご芳名

貴社名

––––貴社の通販事業についてお聞かせ下さい。－① 現在、通販事業は実施されていますか？ ： □ はい □ いいえ （□ 実施の予定がある □ 実施の予定は無い）② 受注の形態 ： □ 電話、ＦＡＸ、ハガキ □ Ｗｅｂ （□ 自社サイト □ 楽天市場 □ Ｙａｈｏｏ！ショッピング□ その他③ 通販のシステムを導入されていますか？ ： □ はい □ いいえ （□ 導入の予定がある □ 導入の予定はない）アンケート

本申込書における個人情報の収集は、お客様への製品情報提供などの営業案内ならびにセミナー内容の改良・改善のために使用する目的で収集するものであり、他の目的に使用すること、ならびに第三者に提供・開示することは一切ありません。個人情報について細心の注意と最大限の努力を持って保護・管理を行います。個別相談会は予約制です。相談内容（例：単品通販に関するコンサルティング /システムに関する相談等）もご記入下さい。個別相談会は、セミナー終了後を予定しております。別日程希望の場合は相談内容欄に記入をお願いします。


